
 

REFERENCJE 

Carlider Sp. z o.o. z przyjemnością rekomenduje firmę Casa Dinero 
jako profesjonalnego i rzetelnego partnera w zakresie optymalizacji 
procesów sprzedażowych. Współpraca z Casa Dinero przyniosła 
naszej firmie wymierne korzyści i znacząco poprawiła skuteczność 
działań handlowych. 

Przed rozpoczęciem współpracy borykaliśmy się z kilkoma istotnymi 
wyzwaniami w procesie sprzedaży. Największym problemem było 
dotarcie do osób decyzyjnych, szczególnie w sytuacjach, gdy barierą 
był sekretariat lub asystentki. Nasze dotychczasowe skrypty 
sprzedażowe koncentrowały się głównie na autoprezentacji, co nie 
przynosiło oczekiwanych rezultatów. Dodatkowo brakowało nam 
spójnej struktury oferty, co utrudniało skuteczną komunikację 
wartości naszej firmy. 

Firma Casa Dinero podeszła do współpracy w sposób kompleksowy i 
profesjonalny. W pierwszym etapie przeprowadziła szczegółowy 
audyt naszych procesów sprzedażowych, identyfikując kluczowe 
obszary wymagające poprawy. Następnie wdrożono konkretne 
rozwiązania, które szybko przyniosły zauważalne efekty. 

W ramach współpracy Casa Dinero dostarczyła nam: 

1.​ Nowe skrypty sprzedażowe, które koncentrowały się na 
zadawaniu pytań otwartych i identyfikowaniu realnych potrzeb 
klientów. Dzięki temu nasi handlowcy mogli skuteczniej 
nawiązywać relacje i prowadzić bardziej wartościowe rozmowy. 

2.​ Nową strukturę oferty, która była bardziej przejrzysta i 
skoncentrowana na korzyściach dla klienta, co znacznie 
zwiększyło jej atrakcyjność. 

3.​ Otwarcia przez sekretariat, czyli skuteczne "otwieracze 
rozmów" i strategie, które umożliwiły przełamanie barier w 
postaci sekretariatu lub asystentek, co było jednym z 
największych wyzwań. 

 



 

4.​ Nową strukturę spotkań sprzedażowych, dzięki której 
spotkania stały się bardziej efektywne, angażujące i 
skoncentrowane na potrzebach potencjalnych klientów. 

Efekty współpracy były widoczne niemal natychmiast. Nasi 
handlowcy zyskali narzędzia, które pozwoliły im skuteczniej docierać 
do osób decyzyjnych, prowadzić bardziej wartościowe rozmowy i 
szybciej finalizować współpracę. Liczba umówionych spotkań 
wyraźnie wzrosła, a jakość relacji z potencjalnymi klientami 
znacząco się poprawiła. 

Pan Przemysław Borzymowski, CEO Carlider, podsumował 
współpracę słowami: "Współpraca z Casa Dinero przyniosła naszej 
firmie konkretne rezultaty. Dzięki nowym skryptom i strukturze 
oferty, nasz zespół handlowy działa skuteczniej, a dotarcie do osób 
decyzyjnych stało się znacznie łatwiejsze. Szczególnie doceniam 
wsparcie w zakresie przełamywania barier sekretariatu – to było 
jedno z największych wyzwań, które Casa Dinero pomogła nam 
skutecznie rozwiązać. Polecam tę współpracę każdej firmie, która 
chce zwiększyć efektywność swoich działań sprzedażowych." 

Z pełnym przekonaniem polecamy Casa Dinero jako partnera, który 
nie tylko wskazuje problemy, ale przede wszystkim dostarcza 
skuteczne narzędzia i wdraża realne rozwiązania. To firma, która 
rozumie potrzeby swoich klientów i wspiera ich w osiąganiu celów 
biznesowych. 

Z wyrazami uznania, 

Przemysław Borzymowski​
CEO, Carlider Sp. z o.o. 
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